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Be r i t Bö h m e

Lilienthal     Nach dem Ers-
ten Weltkrieg hatten viele 
Bürger schlimme Erinnerun-
gen. Dennoch kämpften sie 
sich  durch den Alltag und 
meisterten ihn. Auch die 
Künstlerinnen und Künstler 
der  „Hamburgischen Sezessi-
on“ schlugen sich durch. Und 
gingen mit offenen Augen 
neue künstlerische Wege. Vie-
le Werke aus der Gruppe der 
Sezession landeten bei der 
Sammlerin Maike Bruhns.

Die Kunstschau Lilienthal 
zeigt seit heute rund 90 Ar-
beiten der Sezession. Die hin-
ter dem Museum stehende 
Kunststiftung Lilienthal lieb-
äugelte lange mit modernen 
Arbeiten jenseits von Worps-
wede, Lilienthal und Fischer-
hude. Doch qualitätsvolle, für 
Ausstellungen zur Verfügung 
stehende Werke waren bis-
lang Mangelware.

Eingangs der Ausstellung 
treffen Besucher auf Werke 
der Malerin Anita Rée (1885-
1933).  Sie machen mit gut 19 
Arbeiten den Schwerpunkt 
aus. Ree schuf Porträts von 
Frauen und Kindern, die vor 
allem von zurückhaltender 
Farbigkeit und einiger Melan-
cholie gezeichnet sind. Die 
übrigen Arbeiten stammen 
hauptsächlich von Künstlern 
aus den Zwischenkriegsjah-
ren. Die Sezession musste 

1933 auf Druck der National-
sozialisten aufgeben.

Die Exponate reichen von 
Grafiken bis hin zu Gemäl-
den. Das unbeschwerte Som-
merleben spiegelt beispiels-
weise Lore Feldberg-Ebers 
Arbeit „Strand von Blankene-
se“ wider. Auch Hafenmotive 
finden sich in der Ausstellung 
in Trupe.

 Manche Arbeiten der rund 
20 Künstler sind voll Leichtig-

keit und Humor. Und einige 
auch voller Erotik. Andere 
verarbeiten die in den Jahren 
des Ersten Weltkriegs ge-
machten Erfahrungen mit 
Tod, Elend und Schützengrä-
ben. Maike Bruhns‘ Samm-
lung  umfasst fast 3.000 Wer-
ke der Hamburgischen Sezes-
sion. Darunter sind auch ei-
nige Grafiken. Bruhns plant 
ein eigenes Museum in einer 
ehemaligen Kirche in Ham-

burg.
Nach der Vernissage am 

heutigen Sonntag um 11 Uhr 
ist das Museum dienstags bis 
sonnabends von 14 bis 18 
Uhr geöffnet, mitsamt Kunst-
Café. Sonntags und an Feier-
tagen ist das Museum im Lili-
enthaler Ortsteil Trupe von 11 
bis 18 Uhr geöffnet. Führun-
gen können unter der Tele-
fonnummer 04298 / 90 76 41 
vereinbart werden.

Blick in die Hansestadt Hamburg
Die Kunstschau Lilienthal zeigt Werke aus der Zwischenkriegszeit aus der Elbmetropole

Renate Feddersen engagiert sich seit vielen Jahren bei der Kunststiftung Lilienthal. Und packt 
bei der Gestaltung der Ausstellungen tatkräftig mit an.� Foto: Böhme
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10 Gründe für den OLB-Immobiliendienst.1. PREISFINDUNG – SIE MÖCHTEN FÜR IHRE IMMOBILIE DEN
BESTEN PREIS ERZIELEN?
Eine professionelle Marktanalyse ist hier unerlässlich. Unser Immobi-
lienservice bietet Ihnen eine marktgerechte Bewertung Ihrer Immobilie.
30 Experten stehen für eine kompetente, ehrliche und faire Beratung.
Sie kennen die regionalen Märkte. Durch diese Marktkenntnis können sie
den Kaufpreis in einer realistischen Höhe einordnen und mit ihrem Ver-
handlungsgeschick die Preisverhandlungen führen.

2. UNTERLAGEN –WELCHE UNTERLAGENWERDEN BENÖTIGT?
Wir kümmern uns für Sie um alle erforderlichen Unterlagen, wie z. B.
Grunbuchauszug, Flurkarte, Baupläne, Bauakte, ggf. Teilungserklärung
usw.

3. ENERGIEAUSWEIS –WASWISSEN SIE ÜBER DEN
ENERGIEAUSWEIS?
Wer stellt den Energieausweis aus? Welcher Energieausweis wird benö-
tigt? Wann und wemmuss der Energieausweis vorgelegt werden? Welche
Pflichtangaben sind für die kommerziellen Medien erforderlich? Welche
Abkürzungen sind zulässig? Wir haben das nötige Fachwissen.

4. OBJEKTPRÄSENTATION –WIEWERDEN SIE IHRE IMMOBILIE
PRÄSENTIEREN?
Bei uns erhalten Sie eine professionelle Aufarbeitung Ihrer Immobilie
mit erstklassigen Fotos und aufgearbeiteten Grundrissen für ein aussa-
gekräftiges Exposé. Außerdem bieten wir die Möglichkeit von 360-Grad
Rundgängen.

5. WERBUNG –WOWOLLEN SIE IHRE IMMOBILIE BEWERBEN?
Unsere Experten kümmern sich um die professionelle Vermittlung Ih-
rer Immobilie. Sie verfügen über eine große Vermarktungserfahrung.
Ihre Immobilie wird auf allen bekannten Onlineportalen und auch in
Print-Medien angeboten. Außerdem profitieren Sie von unserer großen
Interessentendatei.

6. BESICHTIGUNGEN –WIE FÜHREN SIE DIE BESICHTIGUNGEN
RICHTIG DURCH?
Hausbesichtigungen erfordern Vorbereitung und know-how. Dabei geht es
darum, den Interessenten das Objekt von der besten Seite zu präsentie-
ren. Unsere Experten organisieren die Besichtigungen und führen die Inte-
ressenten professionell unter Berücksichtigung Ihrer persönlichen Wün-
sche durch die Immobilie.

7. BONITÄTSPRÜFUNG –WIE GENAU KENNEN SIE IHRE
INTERESSENTEN?
Wir prüfen für Sie die Bonität des potentiellen Käufers, um eine reibungs-
lose Abwicklung des Kaufvertrages sicherzustellen.

8. KAUFVERTRAG UND NOTARTERMIN –WIE ORGANISIEREN SIE
DEN VERKAUF?
Wir bereiten den Kaufvertrag vor, kümmern uns um den Notartermin und
begleiten Sie bei der Beurkundung.

9. OBJEKTÜBERGABE –WIE GEHT ES NACH DER BEURKUNDUNG
WEITER?
Auch bei der Übergabe des Objektes stehen wir Ihnen weiterhin als kom-
petenter Partner zur Seite.

10. VOR ORT UND INDIVIDUELL – AUS DER REGION FÜR DIE REGION
Ganz gleich, ob Sie darüber nachdenken, Ihre Immobilie zu verkaufen oder
Eigentum erwerben möchten und noch auf der Suche nach einer passen-
den Immobilie sind. Wir sind eng mit der Region verbunden, sehr gut ver-
netzt und unterstützen Sie bestmöglich bei Ihrem individuellen Anliegen.
Sparen Sie Zeit und Aufwand – von der Organisation der Unterlagen, der
Durchführung von Besichtigungen, Bonitätsprüfung des potentiellen Käu-
fers bis hin zur Begleitung zum Notar. Über 1.000 Kunden im Jahr ver-
trauen auf die Kompetenz des OLB-Immobiliendienstes.
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